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Expansdo do Lucro Liquido e ROE com Crescimento da
ﬂ( Carteira e métricas robustas de Balango

O resultado evidencia a execucao consistente da estratégia e a resiliéncia do modelo de negdcios, sustentadas pela
disciplina operacional e pela expansao da carteira de crédito...

rotiouide 0 49T m R0 IR Crmieoe 5102w

6,8% AO0,5p.p. 11,9%
vs 2T25 A 2,0% vs 2T25 0,1p.p. vs 2T25 A0,2%
vs 1T26 vs 1T26 vs 1T26

...somados a uma prudente gestao de riscos, com rigor na concessao
e foco em produtos com garantia

indice de 4,9% indice de 1 62% indice de

[l ~ L] 2 [l [ ]
Inadimpléncia Cobertura? Basileia
0,1 p.p. Vv 28,7 p.p. 0,2 p.p.
vs 2T25 P vs 2T25 vs 2725

PUBLlCO 1. Carteira de Crédito Ampliada; 2. Over 90-360. A partir do 1° trimestre de 2025, indicadores incluem a carteira de titulos e valores mobiliarios.



CONFIDENCIAL

ﬂ, Lideranga mantida nos produtos de varejo com garantia,
com maior colateralizacdo da carteira de crédito

l Carteira de Crédito Ampliada l Receitas de Servigcos

79% das Receitas Totais 21% das Receitas Totais

+17,8%
T
Atacado 1.383

+15,9% 12,7%
RS 28,9 bi _7;: ;5 1.174

Veiculos Leves Usados

R$ 49,1 bi

A 9,4% vs 2T25 Corporate A 11,1%vs 2T25 556 I
15%
A

Carteira InSttoioses 2T25 1726 2T26 1525 1526
ZAl Financeiras Var. (%) na
Veiculos de Cl’edlt01 I 9% : Originagéo A v A

de Veiculos (em R$ milhdes )

RS 888 mi

prémios emitidos no 1526

a8% leves RS 102,3 bi

A 11,9% vs 2T25

.

// 6°/
// ,5/’7/7
?GSFt/(:esfg/ + 300 mil

veiculos anunciados
veiculos

2$ 24,3 128,3 %

A 18,4% vs 2T25 Volume de Leads
93% do Portfélio do Varejo é Colateralizado 2126 vs 2125

Recorde Histérico

Q)
X
o
3
e
>
NG
EPISTQ
Bv Corretora

PUBLICO 1. Empréstimo com Garantia de Veiculo; 2. A partir do 4T25 o segmento de PME foi reclassificado para o Atacado.



CONFIDENCIAL

ﬂ, Banco Digital BV: experiéncia completa com avangos
=W consistentes em escala, engajamento e monetizagio

l Maior Engajamento l CROSS-SELL INDEX l ARPAC?e CTS®

Originacdo de Crédito 3 2
via Banco Digital J vs 3,0 Nno 1T26 ARPAC?
2 5 v 0,5% vs 1T26
A % vsoT2s - R$ 2 9 o 49,2%vs 2T25
13% da Originacdo total do Varejo 3.4 1
. . 266 292 290

Depdsitos Pessoda Fisica 3,0 jj_l

A 1 o 8 % vs 2T25 1 2T25 1T26 2T26

2,6
CTS®

2,4 1
Volume de Pagamentos’

5 7 v 12,9% Vs 1T26
3 6 2,2 - R$ J v 18,7% vs 2T25
A % vs2t2s ol

i 6.6 5,7

1,8 4 ,
Bose de . -~ 2T22 2T23 2T24 2T25 2T26 ._._l
4,4 milhdes

o -— L -———
Cllentes woz2 =02 202 soes == 2026 2T25 1T26 2T26

Visdo por safra anual (em RS / Cliente / Més)

PUBLICO 1. Cash-Out (exc. cartdo de crédito); 2. ARPAC = Receita média por cliente ativo. Cliente ativo = clientes que geraram receita nos Ultimos 90 dias. Os dados dos trimestres anteriores foram recalculados; 3. Cost-to-serve.



CCCCCCCCCCCC

bbbbb

sumdario

02. Analise do Resultado

Apresentacao
2T26

PUBLICO



CONFIDENCIAL

ﬂ’ Crescimento do lucro liquido reflete maior escala de negdcios

e diversificacao de receitas

O resultado traduz a evolugdo da agenda estratégica, ancorada na disciplina de crédito e na busca constante por

r

PUBLICO

eficiéncia
(s)
15,6 «
+3,4%—¢
o 972
e . +6,8% +20y

Lucro Liquido can
Recorrente 496 480 459 481 491

363
RS 491 mi

2T24 3724 4724 1T25 2T25 3T25 4725 1T26 2T26 1S25 1S26

(em R$ milhdes )



CONFIDENCIAL

ﬂ, Receitas cresceram 4,3% versus 2T25, impulsionadas pela
expansao de 15,9% nas receitas de servigos e corretagem

Em relagdo ao mesmo periodo do ano anterior, a expansdo das receitas totais decorreu do aumento na originagdo de
financiamentos de veiculos, que contribuiu positivamente as receitas de tarifas e seguros

Receitas Totais

RS 3,0 bi ’/ 0226

5.858

A17,8%

+4,3% | -3,6% *
|_ 3.118 3.008

2.885
Servigos v12,7% A159%
e Seguros
A 1,3%
Margem v0,7% A 1,5%
Financeira
Bruta
AT/T AA/A AS/S
2T25 1T26 2T26 1S25 1S26

(em R$ milhdes )

PUBLICO



CONFIDENCIAL

By

Margem com Clientes cresceu 4,8% versus 2T25, resultado da
expansao da carteira de crédito

A maior carteira de crédito e o melhor mix, juntamente com os niveis de produgao recordes nos trimestres anteriores

seguem impactando positivamente a margem com clientes

l Margem Financeira Bruta
rR$ 2,4 bi

+‘I 5% -0, 7%
2. 329 2 380 2. 363
Mercado V36,3%
Clientes A3T7%
AT/T
2T25 1T26 2T26

NIM?
Clientes

PUBLICO

V28,4%

A 4,8%

AA/A

|—+1 3%1
4684 4.743

1825

V 22,3%

A 4,4%

AS/S
1S26

(em R$ milhdes )

l Receitas de Servigcos e Seguros

RS 645 mi

739
645

|/+15 9%—|— -12, 7%1

V¥ 19,5%
Seguros
Servigos v 8,4%
e Tarifas

AT/T
2T25 1T26 2T26

Var. (%) na
Originagdo A v
de Veiculos

1. Net Interest Margin: Quociente entre a margem financeira bruta com Clientes e os ativos médios sensiveis a spreads

17.8%
1.383

A 36,8%

A 40,3%
A 8,8%

A 55%
AA/A AS/S

1S25 1S26

(em R$ milhdes )

10



CONFIDENCIAL

By

Custo de crédito sobre carteira atinge 4,6%, recuo trimestral
reflete o melhor perfil de risco das safras

A maturagdo natural das safras tende a normalizar o custo de crédito, com trajetdria de convergéncia da rentabilidade

‘ Custo de Crédito sobre Carteira
4,6

4,1

5,2 4,6

Custo de Crédito /
Carteira de Crédito’
(em %)

|—+28,5%—|——8,8%j
1.303 1.188

924

823 v 16,1%

Despesas de Provisdo

425 A11,2%
-59

Descontos concedidos

Recuperagdo de créditos
baixados como prejuizo

A 0,6%

2T25 1T26 2T26 AT/T

PUBLICO

4,9

3,9
/

+39,2%1
2.491

A 6,8%
Vv 8,2%
A 58,0%
A 56,8%
v 75.5% Y 71,0%
AA/A 1S25 1S26 AS/s

(em RS milhdes )

1. Célculo realizado sobre a carteira ampliada; 2. Over 90-360 dias; 3. Inclui TVM Privado.

indice de Cobertura (90 dias)?3

162 «

PDD Estdgio 3/
Carteira Estdgio 3’

191%

164% 162%

2T25 1T26 2T26

11



Indice de inadimpléncia total em 4,9%, com +0,2 p.p. de
crescimento trimestral no varejo e +0,1 p.p. no Atacado

CONFIDENCIAL
banco ,
A disciplina na concessdo de crédito sustenta a estabilidade do Over-90 em Veiculos Leves Usados, mesmo diante da
pressdo sobre a inadimpléncia no SFN

‘ Over-90"

0,
Total 4,9% 5’3”’ . 1% 4 3% 4,8% 4,8% 4,7% 4,7% 4,9%
’ s (o]
3,5% 3,7% . ° ° ° ° ° ° °
o o
‘ 1
Over—.90 6.2% o 64% o 5 5% 6,1% 6,1% 5,9% 5,8% 6.0%
Vareo 4 ame e DS gttt g e e
. ® [ | \ . , 5.6% 5 5% 5 3% . Veiculos Leves
- = 4,9% S, 1% 4.6% 5.1% ' P 5,0% 5,0%
3,6% 3,9% '
Over-90
0, [0)
Atacado o5% 0,1% 0,2% 0,4% 0,4% 0,3% 0,5% et 0,6% 1’24 1'14
® o ° o ° ° ° o °
Dez/20 Dez/21 Dez/22 Dez/23 Dez/24 Mar/25 Jun/25 Set/25 Dez/25 Mar/26 Jun/26

Nota: Em atendimento a Resolugdo CMN n° 4.966/21 (conforme detalhado na Nota Explicativa 6 das Demonstra¢cdes Contébeis de setembro/2025), os titulos e valores mobiliarios privados passaram a ser classificados como “outras operagdes
com caracteristicas de concessao de crédito”. Assim, a partir do 1° trimestre de 2025, o indicador over-90 passou a incluir esses instrumentos em seu célculo. As alteragdes nas praticas contdbeis foram aplicadas de forma prospectiva.1-Over

PUBLICO  g9_360 dias.

12



CONFIDENCIAL

ﬂ, indice de Eficiéncia em 37,4% confirma disciplina de despesas
em um trimestre de originacao mais seletiva

Despesas avangam apenas +2,9% s/s no 1526; queda de Administrativas (-8,4% s/s) compensa parcialmente o crescimento
de Pessoal (+6,8% s/s)

‘ Despesas de Pessoal e Administrativas
+2,9%
' v

RS 967 mi . 1.874

| +6,6% +6,5% !
967 A 6,8%
907 907
A 6,2% A 11,9%
Pessoal’
Vv 8,4%
Administrativas A81% v 57%
Depreciagao A 21,9%
& Amortizagao A 4,4% A 23,8%
AT/T AA/A As/s
2T25 1T26 2T26 1S25 1S26

indice de Eficiéncia
LTM?

(em RS milhdes)
13

PUBLICO 1. Considera despesas com PLR; 2. Ultimos 12 meses.



CONFIDENCIAL

ﬂ, Carteira de crédito com avangos consistentes,
crescimento de 12% em 12 meses

Destaque para o crescimento nas carteiras de Varejo — Produtos de Entrada e Varejo Relacional

‘ Carteira de Crédito Ampliada

R$ 102 bi A13,5% A1,6%

Ex-FIDC Ex-FIDC

+11,9% +0,2% +

102,1 102,3

91,5

Varejo - Produtos
de Entrada

Varejo Relacional

Atacado

2T25 1T26 2T26

PUBLICO

apontando

<E1 1,4%)
Varejo

A 12,2%
<,E 16,4% )

Atacado

A 11,1%

AA/A

(em RS bilhdes )

14



CONFIDENCIAL

By

Varejo
Produtos de Entrada

rR$ 61,9 bi

+1 1,4%—|—+o,4%j

61,9
61,6 ! ¥ 10,6%
<ol 55,5 A 52,2%
olar
Pesados A 29,2%
Outros
Veiculos’
A 9,4%
Leves
Usados A12.6%
Ex-FIDC
AA/A
2T25 1T26 2T26
(em RS bilhdes)

PUBLICO

Varejo
Relacional

rR$ 11,5 bi

+16,4% +1,7%

V47,1%
Outros?
A 9,6%
Cartoes
A 31,8%
EGV?
AA/A
2T26
(em RS bilhdes)

1. Veiculos Leves Novos e Motos; 2. Principalmente Consignado Privado; 3. Empréstimo com Garantia de Veiculo; 4. Carteira Ampliada; 5. Institui¢des Financeiras.

Portfélio de Varejo - Relacional cresceu 16%, enquanto Varejo
Produtos de Entrada e Atacado avancam cerca de 11% no ano

Destaque para o sélido crescimento nas carteiras com garantias (Veiculos e EGV)

Atacado

rR$ 28,9 bi

A 60,6%
PMEs

Corporate A 13,9%
Large

Corporate V 5,3%
+IFs®
AA/A
2T25 1T26 2T26
(em RS bilhdes )

15



CONFIDENCIAL

ﬂ, Financiamento de veiculos segue registrando volume recorde
no 1S26, com crescimento de 39% no periodo

Os volumes refletiram a maior demanda do mercado e a atuagdo especializada do banco BV, que consolidou a lideranga
nos segmentos de Leves usados e Pesados usados

I Originacdo de l Métricas de Originacdo de

Financiamentos de Veiculos Financiamentos de Veiculos

R$ 7’6 bi -+39,1%1

Taxa
Média
1 6'0 (% a.a.)
— Prazo
Médio
(meses)
+35,1%-|-—‘IO,6%1
o 41% (1) 41% 0
39% 39% 39%
V¥ 6,0% A 49,8%
. A 35,8%
Demais
Veiculos'
% Entrada®
Leves , Vv 11,5% A 32,2%
Usados [ECEEA)
AT/T A A/A AS/S
2T25 1T26 2T26 - 1S25 1526 / 2T25 1T26 2T26 1s25 1526

(em RS bilhdes )

16

PUBLICO 1. Motos, pesados e hovos; 2. Calculado sobre valor informado do bem.



CONFIDENCIAL

banco

{ Funding segue diversificado com LCR em 170%

Instrumentos de longo prazo representaram 59% do funding total. A gestdo eficiente de ALM resultou em descasamento de

prazo entre ativos e passivos de 13 dias

Funding Total

r$ 107,4 bi

Depdsitos Interfinanceiros —__
Empréstimos e Repasses —

Depdsitos a Prazo
Instrumentos de Capital —~__
Cessoes de Crédito

Titulos Emitidos no Exterior —

Letras Financeiras

+0,7%

38,7

(36,2%)

9,3

36,0
(33,5%)
59% do funding
4,2 composto por
instrumentos de
longo prazo

2T25
Ativos de Alta Liquidez - HQLA
(em RS bilhdes)

Liquidity Coverage Ratio (LCR)’

Captagdes via
plataformas digitais/Total

Descasamento de Prazo

1T26

100% minimo
regulatério

(em RS bilhdes )

17

1. Razdo entre o “HQLA” e o total de saidas liquidas de caixa previstas para um periodo de 30 dias em um cenario de estresse, sendo o minimo regulatério de 100%. Nao considera linha de crédito junto ao BB; 2- Prazo médio dos Ativos: 376

PUBLICO dias; Prazo médio Passivos: 389 dias.



CONFIDENCIAL

, Indice de Basileia permaneceu robusto no 2726, em 15,9%
comCETTem 11,8%

Mantivemos métricas robustas de capital, bem acima do minimo regulatdrio exigido

‘ indice de Basileia
15,9 «

I——O,Z p.p.

16,1%

Nivel Il

Nivel |
Complementar

Nivel |
Principal (CET1)

2T25

PUBLICO Nota: No final do 2T26, o requerimento minimo regulatério de capital era de 10,5% de indice de Basileia, 8,5% de Capital Nivel | e 7,0% de CET1.

+0,9 p.p.—;
15,9%

2T26

‘ Bridge de Basileia

2T26 vs 1T26

Nivel lI

Nivel
Complementar

Nivel |
Principal (CET 1)

Capital Lucro Liquido, Crédito Capital
1T26 Dividendos Tributéario, 2T26
e JCP RWA e outros

18
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CONFIDENCIAL

EAf Compromissos 2030 para um futuro mais leve

Em maio de 2021, anunciamos o “Pacto BV para um futuro mais leve”, onde assumimos 5 compromissos publicos em agdes
ESG a serem atingidos até 2030. Tais compromissos estdo alinhados com os Objetivos de Desenvolvimento Sustentdvel da

ONU. Abaixo, os 5 compromissos assumidos e os resultados parciais

Mobilizar recursos para
fomentar negécios

Neutralizar

. Acelerar a
nosso impacto

inclusao social

ambiental sustentaveis

IGUALDADE REDUCAODAS EMPREGOS DIGNDS E INOVACAO E COMBATEAS
A
:lrllv:?llli 13 m‘;simﬂ“us 5 DEGENERD 10 DESIGUALDADES CRESCIMENTO ECONOMICO INFRAESTRUTURA 13 MUDANCAS CLIMATICAS

PUBLICO

Efetuar 100% da compensagéo ol Atingir 50% de cargos de 5. Financiar e distribuir R$ 80
de €O, do nosso principal lideranga  ocupados  por bilhdes para negécios ESG
negdécio, o financiamento de pessoas que se identifiquem
veiculos usados com o género feminino
RS 80 bi

2030 meta 100% 2030 meta 50% 2030 meta

2.

2025°

2030 meta d o ( ) 100% 2030 meta
4,1 mil de t issdes (TCO2

Compensar 100% das emissdes 4. Garantir a participagao de
de GEE? diretas do BV 35% de negros no quadro de
colaboradores do BV
35%

Nota: As metas sdo apuradas anualmente. 1. Emissdes calculadas a partir da metodologia da Partnership for Carbon Accounting Financials (PCAF) que considera a proporgdo das emissdes de CO2
de veiculos atribuida ao valor financiado pelas institui¢des financeiras; 2- Gases do Efeito Estufa; 3- Compensagao feita de forma anual.

20



CONFIDENCIAL

banco ‘

RS 58,4 b

Carteira de Crédito de Veiculos

seguros

Re"gt’l’.‘f’(fss, 26 mil 26 mil 26 mil
|_+13,1%_|_+0,7%ﬁ
58,0 58,4

Outros 51,6 A 7,4%
Veiculos?

Leves

0,
Usados v 0,5%

AT/T

2T25 1T26 2T26

Principais diferenciais competitivos BV:

Crédito Eficiéncia Tecnologia Capilaridade
Continuo 97% de resposta Digitalizagdo da esteira 26 mil

aprimoramento, automatica de de financiamento revendas em todo
utilizagdo de ciéncia crédito end-to-end o pais

de dados e inovagéo

1. Nos Ultimos 6 meses; 2. Leves novos, motos e pesados.

PUBLICO

A 37,8%

A 9,4%

AA/A

(em RS bilhdes)

Canais

Além dos canais fisicos,
também contamos com
site BV e o portal NaPista

Varejo: Posicao de destaque em veiculos e corretagem de

Prémios de Seguros totalizaram

Corretora de Seguros

+31,3% , 13.3%——
476
413
2T25 1T26 2T26

(em RS milhdes )

somos uma das maiores corretoras de seguros do Brasil, com opgées que vio
desde seguro auto completo, prestamista, residencial, vida e acidentes pessoais, etc, em
parceria com as principais seguradoras em operagao no pais. Em 2024, passamos a atuar no
segmento de riscos corporativos incluindo solugdes em crédito, riscos cibernéticos,
climaticos, agricolas, protecao para cadeia logistica e seguros patrimoniais, entre outros

+ de 30 seguradoras parceiras

com ampla oferta de produtos

21



CONFIDENCIAL

banco

’ Varejo: Diversificacao em financiamento solar, EGV e cartdes

RS 9,8 bi

Carteira de Crédito de Empréstimos

PUBLICO

+8,3% | +0,8% +

V 15,6% V 47,2%

Outros
A 4,6% A 31,8%
EGV
Paineis V 3,5% ¥ 10,6%
Solares
AT/T AA/A

2T25 1T26 2T26

(em RS bilhdes )

Empréstimos varejo complementam nosso portfélio:

Financiamento de Painéis Solares

O BV é lider no segmento residencial. Contamos com o Canal Digital Solar, nossa plataforma
especializada em financiamento de sistemas de energia solar.

Empréstimo com Garantia de Veiculo (EGV)

O BV é lider no segmento. Opg¢éao de crédito que permite o cliente usar seu veiculo quitado como
garantia

Outros Empréstimos

Empréstimo consignado CLT BV e empréstimo pessoal

RS 5,3 bi

Carteira de Crédito de Cartoes de Crédito

+9,6% -0,5%

2T25 1T26 2T26
(em RS bilhdes )

O BV oferece varias opcdes de cartoes de crédito de
acordo com o perfil do cliente

Portfolio de cartdes: BV Livre, BV Mais e BV Unico

Beneficios diferenciados programa de pontos, cashback, desconto em anuidade e
assisténcia veicular

App de cartoes integrado com os servigos de conta digital e financiamento de
veiculos

22



CONFIDENCIAL

, Atacado: Reposicionamento estratégico bem-sucedido. Maior
diversificacao e rentabilizacao do portfdlio

RS 28,9 b

Carteira de Crédito Ampliada de CIB Representacdo dos 10 maiores clientes

na Carteira de Crédito Total

+11,1% -0,8%
| v
1,9% 0
29,2 28,9 1,5% 1,5%
26,0

Corporate A 1,6% A 13,9%
2T25 1T26 2T26
Large + IF Vv 2,9% V 5,3% o ~ .
(LIl N o 1a -1 -N.[-) Atacado por Setor
PME VvV 4,7% A 60,6%
AT/T AA/A
2T25 1T26 2T26 i 15%
13% 13% 14%
12%
10% 10%
8% 2o
. . -~ 3 . °
Large Corporate (faturamento anual acima de R$ 4,0 bilhdes) + Institui¢ées Financeiras (IF) S0 P 495 nop 4% 3% 300
sy . . 0,
Manter o sélido relacionamento para alavancar produtos onde temos reconhecida vantagem ; . ° 4% 3% §% 3% 2% 1% 1% 2% ., 3% 3%
.. o o 2% o 1% ®
competitiva como DCM local (mercado de capitais) 1% 1% 1% 1% 0% 1% 1% oy
%) 00 o © w 3 = ” o %) 3 0 %) o V) [o) © o @ [0} 3
L o w oo O T o] > ] T [ o O @ o 2 K] O \ o o
Corporate (faturamento anual de R$ 300 milhées a R$ 4,0 bilhdes) Z 83 g E B £ § c 8 g 2 85 S g 2 @ B =¥ & s =
Expans3o da carteira e cross-sell com maior proximidade e customizagao para os clientes 2cg3 5 5§ ¢ & & > § 35 § ¢ © E w8 9w E @
322 = 2 o 3 5 S £8 9 = g = £ 2 3
S £o S = c o > £ ©
2 = o 9 S Q oo 3 = 9,
PME (Pequenas e Médias Empresas) 5= 3 £ § © s¢ o9 8 o
; ~ .. . - . . < < Q @ Q i} o
Antecipacao de recebiveis por meio da penetracao na cadeia de valor dos nossos clientes do CIB © & ©
2

2125 M 2726

23
PUBLICO



CONFIDENCIAL

ﬂl Qualidade dos Ativos (Res. CMN 4.966)’

Total Varejo Atacado
° 8,6% 88% 88% 91% 9,4% 8,1% 10,3% 10,3% 10,4% 10,6% 10,8% 3,1% 1,8% 3,0% 2,4%
)
T
) o
i)
oS
o 0
o W
5
3 o
©
(&) 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26
131%
°
¢.2 : : 71% 86%
5 D 71%  69% @ 14% 5%  T1%  TI% 1% ggy  T3%  T5%  T6%  76% ° 69%  70%  71%
p ° ° ° = ¢ ¢ ° ° ° = ® ¢ ¢ - ® ¢
g ﬂ 36‘% 356% 32% 33% 32% 32% 38% 37% 34% 35% 36% 34%
= ° ° ° ° ° ®
° o ® o ~ °
1725 2725 3725 4125 1726 2126 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

I Estagio3 M Estagio 2 M Estégio 1
PUBLICO 1. No 4T25, passamos a incluir TVM’s privados nos indicadores.



CONFIDENCIAL

ﬂ, Carteira Renegociada e Reestruturada e E3 Formation (Res.

CMN 4.966)'

Carteira Reestruturada Cobertura Reestruturada

1,0% 0,9% 06% 06% 05% 0,4%

Carteira
Reestruturada / o - ® ® ® o
Carteira Total
ree e 84,0%  86,0%  g821%  87.2%  go5y 79,2%
813 777 ° { e { ° ®
515 534
Carteira 436 393
1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26
E3 Formation'
1,2% 1,9% 0,6% 0,6% 1,4% 1,0%
NPL Formation/ ® ® () ) ® °
Carteira
1.584

1.069 1.088 847

1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

PUBLICO 1. A Estagio 3 trimestral + baixas para prejuizo do periodo / Carteira de Crédito do trimestre imediatamente anterior.
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CONFIDENCIAL

{ Balancgo Patrimonial

Variagdo %

banco

Variagédo %

Ativo Passivo
(RS milhdes) 1T26 2T26 2T26vs | 2T26vs (R$ milhdes) S 2726 2T26vs | 2T26vs

1T26 2T25 1T26 2T25

Caixa e equivalentes de caixa 1.147 971 1.465 50,8 27,8 Depdsitos 21.655 30.272 27.444 -9,3 26,7

Aplicagdes Interfinanceiras de Liquidez 7.544 9.170 11.823 28,9 56,7 Captagdes no Mercado Aberto 25.619 15.821 18.461 16,7 -27,9

Titulos e Volore:s Mob|!|or|os e 46.825 39.762 41.830 5,2 10,7 Rlecursos de Aceites e Emissdo de 52133 54.022 56.644 49 8.7

Instrumentos Financeiros Derivativos Titulos

Relagdes Interfinanceiras 2.535 3.339 2.819 -15,6 1,2 Relagdes Interfinanceiras 3.239 3.380 3.292 -2,6 1,6

Operacdes de Crédito 83.270 91.993 91.873 -0,1 10,3 Obrigagbes por Empréstimos e 5.321 4.449 6.816 53,2 28,1

Obrigagdes por Repasses do Pais

Provisdo para Devedores Duvidosos (9.025) (10.632) (10.722) 0,8 18,8 Instrumentos Financeiros Derivativos 5.585 8.005 9.282 16,0 66,2

Outros ativos 12.937 13.204 13.058 -1,1 0,9 Outros passivos 20.049 21.030 19.088 -9,2 -4,8

Permanente 1.769 1.868 1.865 -0,2 5,4 Patrimbnio Liquido 13.400 12.695 12.984 2,3 -3,1

TOTAL DO ATIVO 147.001 149.674 154.011 2,9 4,8 TOTAL DO PASSIVO 147.001 149.674 154.011 2,9 4,8
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CONFIDENCIAL

EAf Demonstracio de Resultados Gerencial

(em RS milhdes) 1T26 2T26 Variaggo %
2T26 vs 1T26 rav{-A%r4ri
Receitas Totais (i + ii) 2.885 3.118 3.008 5.858 6.126 -3,6 4,3
Margem Financeira Bruta (i) 2.329 2.380 2.363 4.684 4.743 -0,7 1,5
Margem Financeira com Clientes 2.097 2.119 2.197 4135 4.316 3,7 4,8
Margem Financeira com Mercado 232 261 166 550 427 -36,3 -28,4
Receita de Servigos e Corretagem (ii) 556 739 645 1.174 1.383 -12,7 15,9
Custo de crédito (924) (1.303) (1.188) (1.789) (2.491) -8,8 28,5
Outras Receitas/Despesas (1.331) (1.257) (1.359) (2.695) (2.616) 8,1 2.1
Despesas de Pessoal e Administrativas (907) (907) (967) (1.822) (1.874) 6,5 6,6
Despesas Tributdrias (187) (101) (63) (386) (164) -37,2 -66,0
Outras Receitas (Despesas) (238) (249) (329) (488) (578) 32,2 38,2
Resultado antes do IR/CS 630 558 461 1.374 1.019 -17,4 -26,8
Imposto de Renda e Contribuigdo Social (154) (76) 29 (399) (47) -138,5 -119,0
Participagdo de Ndo Controladores (17) 1) 0 (36) (1) -133,5 -102,3
Lucro Liquido Recorrente 459 481 491 939 972 2,0 6,8

PUBLICO



CONFIDENCIAL

banco )\,
Carteira de Crédito’

(Mar/26 —em RS bilhdes)

Itad

Caixa

Banco do Brasil

Bradesco

Santander 706
BTG Pactual 537

BNDES 352

Nubank

----------------------------------------------------------------------------------------------------------

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------

PUBLICO 1. Carteira de Crédito Ampliada. Fonte: Release de Resultados de cada companhia, extraidos dos sites de RI.

BV é um dos maiores bancos do Brasil em Carteira de
Crédito...

1.483
1.410
1.306

1.090

Publico B Estrangeiro M Brasileiro e Privado [l Digital

28



CONFIDENCIAL

ﬂ’ ...com acionistas fortes e robusta governanga corporativa

Socletaria Governancga Corporativa
P Assembleia
VOTORANTIM £ BANCODOBRASIL Geral
Votorantim Banco — Comité ASG
Finangas S.A. do Brasil Conselho
Fiscal
Total: 50% Total: 50%
A : Comité de Riscos e
— de Capital
Comité de Con_sglho dg
Auditoria ———— Administragao
Comité de Partes
‘ 1 Relacionadas
Comité de Diretoria oA
A — ot . | Comité de
Remuneragao e RH Comité Executivo Seguranca

Cibernética da Info.

PUBLICO



CONFIDENCIAL

ﬂl Rating

Rating global do BV é limitado pelo rating soberano, atualmente em Ba2 (Moody’s) e BB (S&P)

. Escala Global
Rating’

Escala Nacional

Moeda Moeda Moeda
Local Estrangeira Local

Ba2

Longo Prazo el

Curto Prazo NP

Longo Prazo (sl

Standard &
Poor’s

Curto Prazo B

PUBLICO 1. Ultimas atualizagdes: Moody’s Escala Nacional (Jun/26); Moody’s Escala Global (Mar/26); Standard & Poor’s Escalas Global e Nacional (Jun/26).
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banco ’

Aviso Importante: esta apresentacao faz referéncias e declaracdes sobre expectativas,
sinergias planejadas, estimativas de crescimento, proje¢des de resultados e estratégias
futuras sobre o banco BV, suas subsidiarias, coligadas e controladas. Embora essas
referéncias e declaracdes reflitam o que os administradores acreditam, as mesmas
envolvem imprecisdes e riscos dificeis de se prever, podendo, dessa forma, haver
consequéncias ou resultados diferentes daqueles aqui antecipados e discutidos. Estas
expectativas sao altamente dependentes das condi¢cdes do mercado, do desempenho
econdmico geral do pais, do setor e dos mercados internacionais. O banco BV nao se
responsabiliza em atualizar qualquer estimativa contida nesta apresentacao.

m LinkedIn

DA ri@bv.com.br



Crédito
para suas
banco COI‘\C]UIS['.CIS.
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